
Zeitplan

Vorbereitung Monat 1 Monat 2 Monat 3 Monat 4

Firmenpräsentation

Übermittlung von Unterlagen

Erstellung Mgmt-Präsentation

Ansprache der Interessenten

Managementgespräche

Einholung und 

Verhandlung der 

Angebote

Frist Indikatives Angebot

Nachverhandlungen

Entscheidung, wer Zugang zum 

Datenraum erhält

Prüfung des 

Unternehmens

(Due Diligence/DD)

Letter of Intent

Öffnung Datenraum 

Start Due Diligence

Operative DD (vor Ort)

Kaufvertrag 

(SPA)

Kaufvertragsentwurf & 

Endverhandlung

Signing (Notartermin)

Closing (zeitgleich mit oder 

wenige Tage nach Signing)
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